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Auch Beratungsunternehmen haben oft
Nachholbedarf im Marketing

(ddp direct) Zllpich - Fir den wirtschaftlichen Erfolg eines Beratungsunternehmens ist ein
ausreichend groBer Kundenstamm unverzichtbar. Die Kundenakquise gestaltet sich fur kleine
Beratungsunternehmen, die keinem Beraterverband angeschlossen sind, jedoch mitunter
schwierig. Ein entscheidender Faktor, um die Kundengewinnung erfolgreich voranzutreiben,
ist ein gutes Marketing. Denn was niitzt schon eine qualitativ hochwertige Beratung, wenn
niemand davon weiB?

Leider gibt es aber immer noch sehr viele kleine und mittlere Beratungsunternehmen, die das
Marketing stréflich vernachl&ssigen. Denn es fehlen oft einfach die notwendigen Kenntnisse
Uber wirksame Methoden der Kundengewinnung. Fir eine erfolgreiche Kundenakquise ist es
deshalb ratsam — gerade auch als Berater - sich Hilfe von einem angesehenen
Beraterverband zu holen. Der Beraterverband verfligt Uber die notwendige Kompetenz und
das Fachwissen, um Berater, die alleine oftmals Uberfordert sind, durch ein zielgerichtetes
Marketing bei der Kundengewinnung zu unterstiitzen.

Hierzu Dr. Marcello Scarnato, Pressesprecher von BVW-Der Beraterverband©: ,Marketing ist
auch fir kleinere Beratungsunternehmen lebensnotwendig und existenzsichernd. Hierbei hilft
BVW-Der Beraterverband© seinen Mitgliedern durch gezielte Informationen, aber auch ganz
personlich auf Anfrage.“ Auf Wunsch unterstltzt der Beraterverband seine Mitglieder bei der
Uberregionalen PR- und Pressearbeit durch gezielte Verdffentlichungen. Darliber hinaus wird
die PR- und Pressearbeit der Verbandsmitglieder lber das Publishing-Netzwerk von BVW-Der
Beraterverband® forciert.

BVW-Der Beraterverband®© unterstiitzt auf Wunsch seine Mitglieder aber nicht nur bei der
Akquise von Kunden, sondern auch in anderen Bereichen. So erhalten alle
Verbandsmitglieder in regelmaBigen Absténden aktuelle Informationen zu Fragen der
Berufsauslibung. Dariiber hinaus kdnnen die Berater bei dringenden Einzelproblemen aber
auch eine persénliche und individuelle Unterstitzung durch die Mitarbeiter der BVW-
Geschéftsstelle in Anspruch nehmen.

BVW-Der Beraterverband®©

BVW-Der Beraterverband vertritt die Interessen der wirtschaftsberatenden Berufe. Zu
diesem Wirtschaftsbereich gehéren mehr als 250 angesehene Berufsgruppen, die
beratend fiir die Wirtschaft tatig sind.
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